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30 anos de experiência de vendas no mercado automotivo, peças e lubrificantes 

Experiência 

Grau Distribuidora Produtos Alimentícios e Rações e Produtos Pet Geral. 

 Venda de produtos das marcas de varias Regina, Itamaraty, Henker, Rações e Produto Pet em geral. 

 Atuação no Norte-Fluminense e Região dos Lagos 

 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 120 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 200 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Unirio Logística e Distribuição de Produtos Automotivos LTDA (2007 a 2016) – Assessor de Vendas 

Distribuidor exclusivo de diversas marcas globais, tais quais Castrol, Michelin com atuação no estado do RJ. 

 Venda de produtos das marcas Castrol (lubrificantes automotivos), Michelin (pneus), STP (aditivos), Purolat (filtros) 

 Atuação no Norte-Fluminense e Região dos Lagos 

 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 100 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 200 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Distribuidora RHM de produtos Automotivos 

 Venda de produtos Automotivos 

 Atuação no Norte-Fluminense e Região dos Lagos 

 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 100 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 100 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Distribuidora DPK de Produtos Automotivos 
 Venda de produtos Automotivos 

 Atuação no Norte-Fluminense e Região dos Lagos 

 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 100 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 120 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Distribuidora F Conforto. BL Fibras 

Distribuidor exclusivo de diversas marcas globais, tais quais BL Fibras,  

 Venda de produtos Automotivas 

 Atuação no Norte-Fluminense e Região dos Lagos 

 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 100 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 200 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Grupo Petrópolis. Cervejaria Itaipava. 

 Venda de produtos das marcas Itaipava e Cristal 

 Atuação no Norte-Fluminense e Região dos Lagos 



 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 100 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 200 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Distribuidora hentz. Nestle alimentos. 

 Venda de produtos das marcas Nestle 

 Atuação no Norte-Fluminense  

 Carteira de clientes com mais de 300 lojas, sendo cerca de 100 clientes positivados mensalmente 

 Vendas mensais superiores a R$ 200 mil, com metas batidas frequentemente. 

 Roteiro de vendas diário / semanal / mensal. 

 Execução de merchandising e campanhas promocionais nos clientes 

Puras do Brasil S.A (período) – Auxiliar Administrativo experiência de 20 anos 

Descrição curta da empresa. 

 Atividade 1 Atendimento a Aeronaves, entre Pouso e Decolagem em Plataformas da Petrobras 
 Atividade 2 Atendimento ao Abastecimento de Aeronaves em Plataformas da Petrobras 
 Atividade 3 Recepcionista de Passageiro das Aeronaves em Plataformas da Petrobras 

Siqueira e Cia S.A (1987 a 1991) – Repositor de Varejo 

Descrição curta da empresa. 

 Atividade 1 Reposição de perfumaria e medicamentos. 
 Atividade 2 Responsável pelo estoque . 
 Atividade 3 Responsável pela precificação de produtos . 

Educação 

Cursos: 

 Básico de segurança (bst Sanpling) 

 Sap. R3 logística e transportes, pessoal 

 Excelência atendimento. Senac 

 Aplat (na bacia de Campos. Petrobras) 

 Informática avançada, pacote Windows 

 6 Tec. De Vendas, e Negociação por excelência. Sebrae Campos RJ 

 Tec. De Vendas e Negociação Van Deberg Alimentos. Nestle. 

 Tec. De Vendas e Negociação Grupo Petrópolis. Cervejaria Itaipava. RJ 

 Operador de Rádio Telefonia. Anatel RJ 

 Alph. Salvatagem, Combate a Incendio. Sampling Macaé. RJ 

 Facilitador de SMS. Sistema de Segurança, Meio Ambiente e Saúde Ocupacional. Sampling Macaé. RJ 

 Empreendedor Avançado Sebrae. Campos RJ 

Formação: 

 Segundo Grau Completo 
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