
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

Formação 

Marketing fev 2022 - atual 

Unopar, Nova Iguaçu 

Ensino médio completo 

Experiência 

Consultor de Vendas Externas                           atual 
Lubrax/Lucar 
Realizações de vendas consultivas com foco na Expansão de 
Portfólio em cada PDV. Prospecção ativa de novos clientes, com 

base em venda e pós-venda. 
Construção, manutenção e gerenciamento de carteira. 

 

Gestor Capilar | Supervisor de vendas Comercial Jan 2023 -Dez 2023l 

Responsável pela análise, desdobramento e gestão de indicadores (KPI's) 

junto a equipe de vendas bem como treinamentos. 

Acompanhamento em rota e visitas comerciais, gerenciamento dos 

resultados de volume, market share, suporte a gerência e diretoria. 

Busca por oportunidades no mercado, tanto em clientes novos como já 

existentes, resolução de problemas comerciais e demais áreas como: 

faturamento, logística e Sac. 

Dados pessoais 

Data de nascimento 

9 de junho de 1985 

Naturalidade 

Rio de Janeiro 

Carteira de motorista 

A-B 

Estado civil 

Casado(a) 

LinkedIn 

linkedin.com/in/wellington- 

santana-da-silva-815ba110b 

37 Anos 

Vendedor Externo 

Coca Cola Andina, Nova Iguaçu 

Vendedor As Rota até 4 Checkouts . 

nov 2017 – Dez 2022 Competências 

Saber lidar com metas, 

Responsável pela negociação de volume de vendas do Auto 

Serviço. Realizar a venda dos produtos do portfólio, conferir o 

estoque do cliente, e organizar os pontos de vendas, auxiliar na 

exposição do produtos, colocando cartazes e banners. 

Identificar melhorias no passo à passo na abordagem e 

atendimento, garantindo nível de serviço com interação de todas 

áreas envolvidas, superando significativamente as expectativas do 

cliente. 

Trabalhar em equipe, 

Habilidade para se planejar, 

Comprometimento, 

Resiliência profissional e 

Aprendizado contínuo . 

Vendedor Externo mar 2016 - jul 2017 

BMrv logística, Duque de Caxias 

Realiza atendimentos e negociações com clientes da base, com 

produtos de pronta entrega, positivação de materiais de 

merchandising e Exposições de produtos. 

Prospecção: mapear oportunidades de venda, identificando 

potenciais clientes que possuem o perfil ideal para parceria com 

empresa. 

Consultor de Vendas Externas jan 2015 - mar 2016 R2x 

Distribuidora, Rio de Janeiro 

Wellington Santana da Silva 
silvasantanawellington@gmail.com  Rua Santarém nº 321, 26061-660 Nova Iguaçu 
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Consultor de Vendas Externas set 2014 - jan 2015 

Mais Giro (Nordeste Distribuidora), Duque de Caxias 
Para o esclarecimento de quaisquer dúvidas ou informações que se façam necessária 

me coloco a inteira disposição. 
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